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Franchise
prospekt

YTSKIKT — MALERI




Igar
Inom Miljéndren™ finns en stolthet 6ver att
a ocksa kunna erbjuda féljande produkter och
maleritjanster:

I morgon

Miljéndren™ har erbjudit maleritjanster sedan
1940-talet. Redan da praglades verksamheten

Platmalning pa alla typer av byggnaders tak
och fasader.

Malning av kulturfastigheter som kyrkor,
herrgardar och andra aldre fastigheter.

Innehall

MILJONAREN™ IGAR, IDAG, IMORGON

4 VARA VARDERINGAR

av en offensiv och modern entreprendrsanda Fonsterrenovering innebar att de ursprung- 6 MILJIONAREN™
som snabbt blev ett framgangskoncept. Inom liga fonster ges ett nytt och langt liv, sam- Vision
féretaget fanns tidigt en drivkraft att ocksa testa tidigt som fastighetens utseende bibehalls. Affirsidé

nyheter som kunde utveckla branschen. | bérjan av
1950-talet var vi exempelvis ett av de forsta foreta-
gen i landet att anvanda malarrollern...

Pa senare ar har Miljénaren™ gatt fran att vara
Dalarnas storsta maleriféretag till att ocksa eta-
blera verksamheter i Karlstad, Kristinehamn och
Orebro. Darmed &r Miljonaren™ ett av landets
storsta foretag i branschen. Miljonaren™ har ocksa
utvecklats fran att ha varit ett traditionellt maleri
till att bli ett modernt ytskiktsféretag inom féljande
omraden:

Miljonéren™ erbjuder alla typer av maleritjanster
saval inom- som utomhus. Vi utfér arbeten pa alla
férekommande typer av fasader som tra-, sten-,
puts- och platfasad. Plattak och fénsterrenovering
ar exempel pa andra kompetenser som finns i
féretaget. Manga uppdrag utfors i samband med
nyproduktion eller renovering inom industrin, i
offentliga miljéer och pa manniskors arbetsplatser
och i deras bostader.

Tré och dvriga delar renoveras och byts ut
om det behodvs, och finns dnskemal kan
man montera isolerglas for att uppna hogre
energibesparing eller minska bullernivan
inomhus till exempel.

KEIM silikatfarger for mycket goda och lang-
variga resultat pa puts-, sten och trafasader,
samt slitstarka och brandskyddande ytskikt
inomhus.

Fibrite &r produkten och systemet for invan-
diga miljder dar man vill atgérda akustik-
problem, aterskapa brandsskydd eller fa en
battre miljo i fuktiga miljder. Skolor, trapp-
hus, parkeringshus, industri eller kontor till
exempel.

Drytech &r en av Miljénarens |6sningar pa
kondensproblem eller mégel pa byggnads-
delar samt dven ljuddampning av installatio-
ner eller inkapsling av kvarsittande asbest.
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VARDERINGAR
PERSONLIGA, TRANSPERENTA, OPPNA, AFFARSMASSIGA

Vara varderingar

Personliga

Vi ar alltid engagerade i vara projekt och vill att
vara kunder skall uppfatta oss som personliga och
enkla att gora affarer med.

Transparenta

Vi vill jobba transparent bade mot vara kunder,
vara franchisetagare och internt. Vi skall alltid
tala att synas.

Oppna

Vi har alltid en 6ppenhet kring kundens behov
och lagger stor vikt vid att hitta de for kunden
basta l6sningarna.

Affarsmassiga

Vi agerar professionellt och affarsmassigt i alla

l&dgen och ser det som en sjalvklarhet att bade

vara franchisetagare och vart moderbolag har
en god I6nsamhet.




MILJONAREN
VISION

Miljonaren

Miljonaren™ &r ett ytskiktsforetag med tjanster
inom maleri, golvlaggning, kakel & klinker, ytskikt
for ljud, brand och fuktskydd, platmalning, puts-
fasader och pa sikt kanske fler nya tjanster och
produkter. Miljdnérens framsta kompetens utgors
av effektiv projektledning.

Det &r detta Miljonaren™ bygger sin franchise pa.
Vision

Miljonaren™ skall uppfattas som det ledande
foretaget vad avser “moderna ytskikt”.

Visionen skall genomsyra hela verksamheten och
vara en ledstjarna for alla medarbetare.

"Miljonaren ska
uppfattas som
det ledande
foretaget vad
galler moderna
ytskikt”

MILJONAREN

AFFARSIDE, VART AFFARSSYSTEM, HUR JOBBAR VI

Affarside

Miljéndren™ Franchise affarsidé ar att erbjuda
effektiva support- och afférssystem for
projektledning hos hantverksféretag. Detta kan vi
erbjuda inom verksamhetsomradet maleri:

® inne
ute
kultur
plat
Keim
Fibrite

Detta gor man pa ett personligt och engagerat
satt som praglas av éppenhet, transparens och
affarsmaéssighet.

Vart Affarssytem

Miljdnaren™ anvéander sig av olika datasystem
for Miljonaren™-kedjans foretag i syfte att
forenkla och effektivisera arbetet. Bland systemen
finns Entré portal med bl.a. utvecklade appar,
personalplanering, webformular och andra
databaser. Systemen kommer att ge vardefull
information som skall underlatta Miljonaren™-
kedjans projektledning, férsaljningsrapportering,
administration, inkdp, marknadsféringsplanering
och vidareutveckling av Konceptet.

For att skapa jamforbarhet och underlatta
ekonomisk radgivning skall samtliga foretag
(bade egendgda och franchisetagare) arbeta med
samma typ av afféarssystem.

Hur jobbar vi

Grunden i Miljonarens™ affarsidé ar support-
systemen och den personal som stédjer och
sténdigt utvecklar konceptet. | Miljonaren™ finns
ocksa uppenbara volymvinster kring t.ex. varuin-
kop som kommer franchisetagaren och kunder
till godo. Genom franchisegivarens val inarbeta-
de varumarke och renomé erhaller

ocksa franchisetagaren tillgang

till kunder och kundsegment

som man aldrig annars

kommit at.




FIG 1

MILJONAREN
AGARE, BOLAG OCH ORGANISATION

Agare, Bolag och
Organisation

Foretaget &gs till 50 % av Klas Hedlund och 50 %
av Andreas Séderqvist och ingar i en koncern
med Promal AB som moderbolag.
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FRANCHISETAGARE

MILJONAREN
GENERELLT OM FRANCHISING

Generellt om franchising

FIG 2

Branschféreningen Svensk Franchise/HUIs
32000 FRANCHISETAGARE

senaste undersékning uppskattar man att det
finns cirka 720 franchisesystem i Sverige vilka
omsatter dryga 245 miljarder kronor. Narmare
32 000 franchisetagare verkar under dessa
franchisesystems beprévade affarskoncept.
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FIG 1 FIG 3
700 KEDJOR OMS 245 MILJARDER
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MILJONAREN
GENERELLT OM FRANCHISING

"Franchising innebar
att nagon som ager
ett affarskoncept
erbjuder andra att mot
ersattning fa tillimpa
konceptet for egen
affarsverksamhet”

Manga féretag viljer att anvénda sig av
franchising som ett komplement till att
starta och driva egendgda enheter. Skilen
till detta ar bland annat:

= Att foretaget vill vixa snabbt men
med bibehallen kontroll.

= Att foretaget inte har de egna
resurser som kravs for att vaxa
snabbt med egen personal.

s Att det gar fortare att vaxa i
samarbete med fristdende partners.

m  Att det ar lattare att driva
franchiseenheter pa langre avstand
fran supportkontoret.
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Franchising innebéar i korthet att nagon som har
ett framgangsrikt affarskoncept for férsaljning
av varor och/eller tjanster erbjuder andra att
mot ersattning fa tillampa affarskonceptet

for egen affarsverksamhet. Denna affarsmodell
tilldmpas inom manga omraden i Sverige och
internationellt.

Franchising ar alltsa en metod for samarbete
mellan féretag som distribuerar varor och/eller
tjanster med ett gemensamt koncept. Konceptet
och varumarket dgs av en franchisegivare (FG).
Konceptet och varumarket nyttjas mot betalning
av en franchisetagare (FT). Franchisetagaren

far hjalp med att etablera sitt féretag och far
|dpande stéd och service i olika former samt ratt
att utnyttja den know-how och erfarenhet som
franchisegivaren besitter.

MILJONAREN
GENERELLT OM FRANCHISING

Fig. 1 BRANSCHTILLHORIGHET
Inom vilken branch &r féretaget verksamt?
Branschférdelning (Kélla: Svensk Franchise HUI-undersékning)

TRANING OCH HALSA 34

TRANSPORT&MAGASINERI S

SALLANKOPSHANDEL REZZ

SERVICEHANDEL RS

PARTIHANDLARE 5%

KONSULT&MAKLARE 8%

Diagrammet ovan visar hur svenska
franchiseféretag fordelar sig med avseende pa
branschtillhérighet. 3 av 10 franchiseféretag
aterfinns i detaljhandeln dér majoriteten av dessa
tillhér séllanképsvaruhandel.

1
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rA¥ ANNAN SERVICEVERKSAMHET

AP DAGLIGVARUHANDEL

LA HOTELL&RESTAURANG

o I

| gruppen annan serviceverksamhet, som ocksa
utgor en stor andel, ingar bl.a monterings/
installations-tjansteféretag samt en rad olika
féretagsjanster.



KONCEPTET
FRANCHISETAGARENS VERKSAMHET

Konceptet

Franchisetagarens
verksambhet

Som franchisetagare i Miljonaren™-kedjan driver
du ditt eget bolag (AB) som dgarmassigt ar helt
skilt fran givarbolaget Miljénaren Franchise AB.
Verksamheten ska drivas av en operativt ansvarig
som ocksa helt eller delvis ager bolaget.

Réattighet. Franchisetagaren ges en rattighet
att driva en enhet enligt Miljonaren™ koncept.
| rattigheten ligger ocksa tillgangen till den
support och servicetjanst och avtal med
leverantorer som Miljonéren Franchise AB
tillhandahaller. Rattigheten ar knuten till ett
specifikt omrade.

Personal. En operativt ansvarig som har det
dvergripande ansvaret. Bemanningen vid
franchiseenheten ar sjélvklart beroende pa
verksamhetens omfattning och hanteras [6pande
av dig som franchisetagare.

KONCEPTET

FRANCHISETAGARENS VERKSAMHET, VAR MALSATTNING,
MILJONAREN™ HANDBOK

Franchisetagarens verksamhet
omfattas huvudsakligen av:

e nalénsamhet i sin lokala verksamhet.

e silja in och utféra uppdrag inom
marknadsomradet.

e leda och driva en lokal verksamhet enligt
konceptet.

e genomféra lokal marknadsféring i god
samklang med Miljénérens centrala
marknadsféringsaktiviteter.

e deltai kedjans gemensamma aktiviteter,
sasom utbildning, konferenser etc.

e kdpa in material och produkter fran
Miljéndren™-koncernens godkanda
leverantdrer och samarbetspartners.
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Var malsattning

Var malsattning &r att franchisetagaren ska
bygga ett framgangsrikt féretag med god
Idnsamhet och pa sikt utveckla verksamheten
med fler anstallda och fler kunder. Det ar ocksa
en malsattning att féretaget ska uppna ett
hogt varde och att dgaren till franchiseenheten
ska ha ratt och méjligheten att sélja foretaget
till nagon som vill fortsatta driva det inom
ramen fér Miljénaren™-kedjans koncept. Malet
ar helt enkelt att det ska bli en bra affar fér
franchisetagaren.

Miljonaren™
handbok

For att en franchisekedja ska fungera och
fortsatta utvecklas pa ett positivt sétt maste
alla forsta sina roller. Med engagemang och
férstaelse for hela konceptet skapar Miljénaren
med sin Handbok férutsattningarna for att
konceptet ska fortsétta utvecklas positivt.



KONCEPTET
UTBILDNING, SA HAR TJANAR TAGARE OCH GIVARE PENGAR

Utbildning

En férutsattning for att du skall lyckas med din
verksamhet och kunna vidareutveckla den, ar att
fortlépande arbeta med kompetensutveckling.
Miljéndren™ driver sedan ett antal ar en egen
"Miljénaren Academy” som omfattar allt fran
ekonomi. affarsmannaskap och produktkunskap.
Bade du och dina medarbetare maste
kontinuerligt vidareutbilda er fér att kunna ge
kunden bésta service.

Som franchisetagare far du en grundlig
introduktionsutbildning innan du startar din egen
verksamhet. Du kommer att fa “praktisera”

i nagon av vara befintliga verksamheter for att

fa den ratta kanslan fér vad det innebar att

driva en Miljondren™ Franchise. En stor del av
utbildningen &gnas at det praktiska arbetet,
genomgang av rutiner m.m. Under den teoretiska
utbildningen far du en grundlig genomgang av
vart datasystem och Svriga rutiner som tillampas
inom Miljénaren™.
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Sa har tjanar
Tagare och Givare
pengar

Franchisetagaren driver verksamheten som sin
egen enhet och saljer direkt till kund. Fér support
och |6pande stéd betalar franchisetagaren en
franchiseavgift. Det resultat som uppstar

i verksamheten &r franchisetagarens fortjénst.

Franchisegivarens huvudsakliga intdkt bestar
av den franchiseavgift som franchisetagaren
erlagger.




EKONOMI
INTRADESAVGIFT, SERVICEAVGIFT, CENTRAL AKTIVITETSFOND

Som franchisetagare i Miljénéren™ betalar

du vissa fasta och |6dpande avgifter som bl.a.
skall finansiera konceptutveckling, gemensam
marknadsféring och utbildning. | nedanstaende
punkter hittar du en sammanstallning 6ver de
olika avgifterna samt vad de anvands till.

Intrddesavgift. For nya enheter betalar
franchisetagaren en intradesavgift pa 300 000
kronor (exklusive moms). Intrédesavgiften
tacker framférallt kostnader f6r rekrytering och
utbildning av franchisetagaren.
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Ekonomi

Serviceavgift

Serviceavgiften ar en [6pande avgift pa 8,0
procent av franchisetagarens manatliga
férsaljning (exklusive moms). Serviceavgiften
ar en ersattning for ratten att arbeta med
Miljénaren™ koncept samt fér de tjanster och
den support som du enligt franchiseavtalet har
ratt till.

Central aktivitetsfond

Avgiften till den centrala aktivitetsfonden uppgar
till 2,0 procent av franchisetagarens omséattning
(exklusive moms). Pengarna i den centrala
aktivitetsfonden anvands till att marknadsféra
Miljénaren™ -kedjan pa riks-, regional- och
lokalplan samt till andra gemensamma
aktiviteter som starker kedjans varumarke och
férséaljning. Fonden kan &ven finansiera andra
kvalitetshdjande atgarder sasom utbildning,
erfarenhetsutbyte och produktutveckling.

Intranat och
gemensan kontoplan

For att franchisetagaren ska kunna dgna sig at
det han/hon gor bast och slippa dgna sig

at tidskréavande administration har Miljonaren™
tagit fram ett Intranat och ett effektivt

afférs- och ekonomisystem. Franchisetagaren kan
ur detta l&tt ta fram:

e fakturerad férséljning
e |6nekostnader

e nyckeltal

®  bokslut

e  arsredovisningar

e administrativa rutiner
e mm.

Expansion

Miljénaren™ vill vaxa och gora det tillsammans
med dig. Darfor utvecklar vi tillsammans med
dig som franchisetagare en affarsplan som ger
dig basta mojliga forutsattningar att lyckas och
bygga varde i ditt bolag.

EKONOMI
INTRANAT OCH GEMENSAM KONTOPLAN, EXPANSION
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5 N

Historien om Miljonaren bérjar den 6 september 1944
nar ett arbetslag fran Djuras akte till Ludvika for ett
maleriuppdrag. Ledaren fér gruppen var Olle Lindfeldt,
som dérefter bérjade ata sig egna maleriuppdrag. 1980
byttes namnet till Miljénaren Lindfeldt Maleri AB.

P

Kontaktinfo

KLAS HEDLUND
ANDREAS SODERKVIST

0243-66 880
franchise@miljonaren.se
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Franchise-
prospektet

Franchiseprospektet ar ett dokument som ska ge den
potentielle franchisetagaren en god uppfattning om
férutsattningarna, inneboérden och konsekvenserna av
samarbetet inom Miljonaren™-kedjan. Prospektet ska
gora franchisen tydlig och konkret och underlatta
nar franchisetagaren ska informera sina radgivare om
innehallet i affarsidén och hur samarbetet
i kedjan &r uppbyggt.



