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OMVIFICK BESTAMMA
SKULLE DETVARA
HEMMAKVALL JAMT!

Fast da skulle man forstas inte ha nagot att se
fram emot. Lingtan och forberedelserna ir ju
en del av sjilva upplevelsen.

I alla tider har manniskor s6kt pauser fran
vardagen och stunder av njutning - och med
dagens stress kdnns det kanske viktigare an
nagonsin. Men bara du vet hur du vill ha din
hemmakvill och den maste varken upplevas
hemma eller pa kvillen.

Som Sveriges stoltaste leverantér av hemma-
kvillar letar vi efter nya franchisetagare som
vill iga sin egen Hemmakvill-butik och fort-
sitta utveckla vart fantastiska varumarke.

Som franchisetagare dr du en del av en stor
Hemmakvillgemenskap dar vi lyssnar pa
varandra och lar oss nya saker varje dag.
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KONCEPT

VAR UNIKA KONKURRENSFORDEL

Hemmakvall &r idag Sveriges storsta godisbutikskedja med
drygt 60 butiker runt om i Sverige. Vara frémsta fordelar ar
ett starkt varumérke och néjda kunder som samlas i Hemma-
kvalls kundklubb. Kundklubben bestar av ca 400 000 enga-
gerade medlemmar som far ta del av erbjudanden och agerar
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som ambassadorer for varumarket.

Hemmakvélls ambition &r att vi ska vara Sveriges stdrsta
och basta kedja inom godis & co. Via var ambition och
marknadsledande position &r vi i toppen och fortsatter att
etablera oss dar. Detta genom Hemmakvalls tillgénglighet

i framst fysiska butiker men ocksa i andra kanaler. Bast &r

vi genom att erbjuda ett kvalitativt hallbart sortiment med
I6sgodis och kompletterande produkter som vara kunder
foredrar. Vi ar dven férst med att introducera

marknadens nyheter exklusivt pa Hemmakvall.

Genom att vara storst, bést och férst AFFARS
skapar vi upplevelser utéver det vanliga.

LOKAL

- Ca200-230 kvm
(idealisk férsaljningsyta 200 kvm)
- Bakutrymmen ca 30 kvm + personalutrymme

- Tillgdnglighet och gott om parkeringar

« Entréplan

+  Komfortkyla/AC - ej varmare &n ca 22 grader
Varumottagning



ATTVARA
FRANCHISETAGARE
PAHEMMAKVALL

Genom att ingad i Hemmakvalls koncept sa slipper du

ga genom de svarigheter och misstag som méanga ny-
féretagare gar genom. Hemmakvall &r redan ett valként
varumarke som har en inarbetad kundkrets. Som fran-
chisetagare far du tillgang till vart unika koncept fér att
kunna driva en |6nsam verksamhet. Vi hjélper dig med
uppstart, samarbetsavtal med leverantdrer, projekt-
ledning, affarssystem, marknadsféring och I6pande
support.

Att starta eget ar alltid ett hart arbete och innebar
ekonomiska risker oavsett om man startar pa egen hand
eller ingér i en butikskedja. Men pa Hemmakvall far du
ett fardigt koncept och supportkontoret finns dar for
att hjalpa till, vilket gér att risken f6r misslyckande &r
mindre.

En franchisetagare pa Hemmakvall driver sitt eget
féretag, ansvarar for sina anstallda och star sjalv for de
investeringar som krévs for att bygga eller ta 6ver en
befintlig butik.
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_VISOKER!

’ ’ Att vara franchisetagare fér Hemmakvall
ar otroligt roligt och utvecklande. Vi &r egna
féretagare och driver sjélva vara tre butiker,
men far stéttning och hjélp av support-
kontoret vid behov.

De stora férdelarna med att inga i en kedja
ar inkdpsférdelarna, den nationella marknads-
féringen, supporten samt att man ar en del
av en stor gemenskap och kan utbyta
erfarenheter med varandra. ”

Bjarne Mallin & Markus Rodlert, driver
butiker i Visby, Kalmar och Karlskrona.

ratt lyckas hos oss krivs att man ar driftig,
har goda Iﬁ(ggenskaper och brinner for service.

4 en stor fordel om man har grundliggande ekonomikunskaper. 4
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pital och en ordnad ekonomi.

FRAMFOR ALLT...

man ska al?ka godis lika myelg&" som vi gor!
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INVESTERING

Det kostar ju alltid att starta ett féretag, man behéver ett
startkapital for lokal, butiksinredning, inkdp av lager etc.
Det ar viktigt att man som franchisetagare har en ordnad
ekonomi och sjélv kan investera 300 000 till 500 000 i
eget kapital. Som franchisetagare &r man ansvarig fér att
ordna sin finansieringslésning sjalv, men vi kan hjalpa till
med kontakter och finansiella samarbetspartners. Den
totala kostnaden fér en helt ny butik &r ca 1 miljon kronor.

AVGIFTER

Som franchisetagare far du tillgang till franchisekonceptet
och en rattighet att driva en enhet under varumarket
Hemmakvall. For tillgangen till konceptet betalar en ny
franchisetagare en intradesavgift. Vidare betalar du en
franchiseavgift som &r omsattningsbaserad. Bokféring
och lénehantering fér franchisetagare skéts av Hemma-
kvall och &r for narvarande inkluderade i franchiseavgiften.
Hemmakvall-kedjans centrala aktivitetsplan, finansieras
genom en avgift fran samtliga enheter i kedjan.

Intridesavgift: 95000 kr exkl. moms

Franchiseavgift: 5% av franchisetagarens
totala intikter

Avgift till central 2.2% av franchisetagarens

aktivitetsfond:  totala intikter T gy L ..
. —_ INTRESSERAD?

Fyll _:l-"én intresseanmalan pa var hemsida
_ www.hemmakvall.se/bli-franchisetagare/
S&hér.vi av oss om hur vi gar vidare tillsammans!
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Hemmakviills franchise-
kedja finns fran
Trelleborg i séder
till Luled i norr

1994 1997 2007

Per-Anders och Janne Haglund driver Det gemensamma bolaget Videomix De &nnu gladare dgarna képer upp
tva butiker i Boras. De stralar samman Sverige AB bildas. Den férsta gemen- franchisekedjan Hemmakvall som &r
med sina kompanjoner Hans och Roland samma butiken képs, beldgen i Varberg. verksam i Norrland. De beslutar att
Ortendahl samt Mats Berntsson. En trio | samband med képet bdrjar idén gléda anvdnda Hemmakvall som namn
som driver butiker i Kungélv, Stenungsund  om att anvénda franchising som sam- pa kedjan framéover.

och Uddevalla. arbetsmodell. Kedjan strécker sig nu fran
Tillsammans startar de féretaget Videomix. Trelleborg i séder

De enskilda butikerna gar nu under namnet till Lulea i norr!

Videomix. Féretagen inom kedjan bendmns
&ven efter stad.

2013
Huvudkontoret och centrallagret i Landskrona har
fullt upp da néjeskedjan ar uppe i 103 butiker.

1996 2005 2008 2009

Nere i Skane bestammer De glada &garna tar | mars byter Videomix Hemmakvall AB fusioneras med
sig Kent Olsson for att steget och pabérjar namn till Hemmakvall. Videomix Syd med Kent Olsson i
bli en del av kedjan. dvergangen till en spetsen, tidigare franchisetagare.
Hans butiker i Halmstad, franchisekedja. m Bolaget arbetar vidare under varu-

Héassleholm, Landskrona EMVAKVALL market Hemmakvall.

och Trelleborg gar samman
under namnet Videomix Syd.

2016

Hemmakvall dppnar sin allra férsta koncept-
butik pa temat "En ny varld av godis” pa
Viala Centrum utanfér Helsingborg. En riktig
drombutik for alla som alskar surt, sétt och
salt, fylld med godsaker av alla de slag och
tjusiga presentférpackningar fér den som
vill ge bort nagot gott.

2004

Videomix Syd med Kent Olsson i spetsen kdper upp
Kungsan med sina nio butiker.

| september samma &r ansluter sig tva butikskedjor i
Stockholm, Videomix Nord och Videomix Stockholm
med fyra butiker vardera. Underhallningskedjan bestar
dérmed av 38 butiker i Sverige.

Kent Olsson, dgare Hemmakvall



HEMMAKVALL

Hjalmar Brantings vag 41, 261 43 Landskrona - 0418-56170
info@hemmakvall.se - www.hemmakvall.se



